lexia axime Pour u0i
L
AV N — Un CRM 7

Les bénéfices directs d'un CRM adapté et qualitatif
-

Amélioration de la cohérence : e
“Gestion efficace de tous les contacts | Augmentation du traitement
tant quanti que quali | Respect du Process et temporalisation
- Suivi complet sans déperdition :

Pérénisation, Stabilisation et Sécurisation Parc donc (A |

Suppression des «oublis» ebroacﬁvité

- Augmentation de la Productivité : .
Prévision et projection | Amélioration | Mesure
réactive, et marketing

- Valorisation directe :

® Gréation CA | Réactivation |
Relance | Automatisme

\ Info

b
5

Les forces :

- suivi continu Le CRM, cest lartge Cr'eer,
r gesﬁon simple — développer et entretehir une
- relation privilégiée avec chacun b
- structuration de vos contacts. Sa force réside dg
- automatisation des actions — sa capacité d'adaptation_a-vos proces-"

répétitives et chronophages™: ' _ sus tout en sintégrant au cceur.de votre

, ité et sécurisati : . so%te’. Avec'un CRM adapté, vous avez une
T CITIEE € SeciTisalp) - vue 36U et suivez chaque action:

- adaptation a vos besoins et objectifs . Bien congu et utilisé-il vous assure dobtenir rapide-

- modularité et évolutivité — ment un javantage concurremtiel, d‘augmenter Vos
_ conseil tant technique que relationnel ventes, de fidéliser vos clients et de gagner en notoriéte.

« C'est avec toute notre détermination que nous vous accompagnerons'dans la mise en
place ou migration d’'un CRM, en s'adaptant aux spécificités de votre secteur d'activité,
aux caractéristiques de votre entreprise, aux ressources a votre disposition et a votre

objectif. » Alexia & Maxime
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